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1. INTRODUCCIO

Entre la industria i la ciutat hi ha una relacié d’interdependéncia molt clara, de manera
que, per a les empreses, les ciutats sén un input com poden ser les matéries primeres' i, per tant,
una aproximacio als resultats de les empreses hauria de tenir en compte aquells actius, tangibles
i intangibles, que sén proporcionats pel medi urba, és a dir, que una empresa pot ser més o
menys productiva en funcié dels avantatges o dels inconvenients que proporciona 'entorn terri-
torial on esta inserida.?

Aquesta linia argumental suggereix que els territoris tenen una incidéncia sobre les acti-
vitats economiques que tenen lloc al seu interior 1 que, en conseqiiéncia, aquestes activitats in-
corporen unes caracteristiques diferencials (d'intensitat d’us del sol, d’utilitzacié d’inputs
energétics, del capital huma requerit, de proximitat o no als centres urbans més dinamics, etc.),
les quals precisen un determinat entorn territorial per poder dur-se a terme, ja que els inputs
proporcionats pels territoris varien entre aquests (no es pot accedir als mateixos recursos en una
gran ciutat, per exemple, que en una localitat d’'uns pocs milers d’habitants). Aquesta optica, no
obstant, esta formulada des d’una perspectiva estatica, mentre que la localitzacid, avui dia, s’en-
tén cada cop més com un procés dinamic. En aquest sentit, Duranton i Puga (2001) plantegen
que no és tan important I'estudi dels factors del medi urba que afecten processos com el de cre-
aci¢ de llocs de treball (perspectiva estatica), sind com les empreses innovadores poden relocalit-
zar-se en l'espai (perspectiva dinamica), tot buscant millores de productivitat per la via d’aprofi-
tar els inputs que ofereixen els territoris (la necessitat dels quals és diferent en funcié del cicle
del producte).

Tots aquests fenomens de retroalimentacié territori-empresa es produeixen a escala lo-
cal, per la qual cosa el fet de treballar amb dades corresponents a municipis atorga una major ca-
pacitat explicativa a les conclusions aqui exposades i representa un salt qualitatiu en el tracta-
ment d’aquesta mena de fenomens, que habitualment es realitza a una escala territorial més
gran, com per exemple la provincial. Considerem que si s’opera a escala municipal és possible
captar amb major precisié un conjunt d’interaccions economiques que es dilueixen si es fa ser-
vir un ambit territorial més ampli.

Ara bé, el motiu de la tria del municipi com a area territorial a utilitzar no és accidental.
Es a les ciutats on tenen lloc els processos d’innovacic i, sobretot, és alli on es crea riquesa. En
qualsevol cas, pero, 'ambit local no és ni de bon tros I'tnic valid per estudiar un fenomen d’a-
questes caracteristiques, ja que aproximacions igualment interessants es podrien fer des d’am-
bits territorials superiors com ara els mercats de treball locals (de disseny recent a Catalunya)’ o
les comarques.* Pel que fa als mercats de treball locals, la dificultat per sistematitzar-ne la deli-
mitacié i treballar amb dades estadistiques referides a aquestes unitats n’ha desaconsellat (de
moment) la utilitzacid, tot 1 que una de les linies de recerca que es plantegen com a continuacié
d’aquest treball va en aquesta direccio. I pel que fa a les comarques, els dubtes sobre si aquestes
unitats administratives reflecteixen o no realitats economiques han estat el principal element
contrari.

“Voldria agrair cls comentaris de
dos avaluadors anonims, i tamb¢ les
aportacions i els suggeriments realitzats
per Agusti Segaira i Niguel Manjon, i
les dels participants al 1 Fncuentro de
Leonomia Aplicada (Malencia) v al H0th
Congress of the luropean  Regional
Science Association (Barcelona) \questa
recerca ha comptat amb ¢l suport de la
CICYT (STC2000-0882-C02-02) Ao
no obstant, cls errors assumeixen com
a propis

1 De tota mancra, scria mcs
exacte parlar de les ciutats com avector
d’un conjunt de variables que tenen una
incidencia diferent sobie la productivi-
tat de les empreses

2 Pel que fareferenciaa lainte-
rrelacié  economia-territori ¢s poden
consultin les publicacions de Fujita et
al (1999) 1 ’Ottaviano i Puga (1998), on
hi ha una sintesi de les darreres aporta-
cions de 'anomenada «nova geografia
economicdr Una revisio molt sintetica
de Ueconomia urbana pot trobar-se a
\lonso i de Lucio (1999)

3 Vegeu Palacio (1995) per a una
analisi detallada

4 A Viladecans (2001 T Nrauzo i
Manjon (2003) es pot trobur una discus-

sio sobre quina ¢s la umtat tenilorial
més adient per a aquesta mend de lre-
balls
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5 1Yaltra banda, és obvi que d’a-
questes xifres no pot desprendre’s tni-
cament una relocalitzacio de les activi-
tats industrials en perjudici de la ciutat
de Barcclona i en benefici d'altres nuclis
urbans periferics. Cul tenir present,
tamb¢, fenomens com per exemple els
progressos tecnologics estalviadors de
ma d’obra, els tancaments d’instal-la-
cions industrials com a conscqiiencia de
la crisi econdomica, les externalitzacions
de serveis que abans se subministraven
dins de I'empresa, la terciaritzacio de I'e-
conomia o ¢l trasllat de la produccio a
paisos amb una ma d’obra més barata.

6. Tis a dir, les activitats ccono-
miques concentrades al centre al mateix
temps que els treballadors resideixen a
la scva periferia.

La pretensio d’aquesta aportacié rau en la identificacié de les pautes territorials que in-
cideixen sobre la localitzacié industrial des d’una perspectiva local (per I'escassetat de treballs
que se situen en aquest nivell) i s’estructura de la manera segiient: a la seccié 2 es realitzara un
breu repas a les aportacions prévies realitzades per altres autors, que entenem que sén de re-
llevancia per a la tematica tractada; a continuacié (secci¢ 3), es procedira a descriure tant les da-
des utilitzades i la seva procedéncia, com el model pel qual s’ha optat; a la seccié 4 es mostraran
els principals resultats i, finalment (seccié 5), s’oferiran unes breus conclusions seguides dels an-
nexos metodologics.

2. REVISIO DE LA LITERATURA

Quant als fets més recents entorn a la distribucié espacial de I'activitat industrial, la lite-
ratura coincideix a afirmar que en els dltims anys s’ha produit als paisos desenvolupats un feno-
men de dispersié territorial de la produccio industrial, segons el qual les localitzacions centrals
han perdut for¢a en benefici de localitats de menor dimensié (Chapman i Walker, 1991; Delisle
i Lainé, 1998; Scott, 1982). El fenomen de relocalitzacions industrials en sentit centre-periféria
té un clar exponent a la ciutat de Barcelona. Per exemple, les activitats industrials a I'interior
d’aquesta ciutat sén cada cop més escasses, ja que les empreses prefereixen localitzar-se en al-
tres zones on puguin aprofitar uns costos menors del sol, alhora que es beneficien d’'una dispo-
nibilitat d’espai més gran. A Barcelona, els treballadors del sector industrial han passat de
304.200 el 1964 a 134.541 el 1995. Aquestes xifres representaven, el 1964, el 55,6% del total de
I'ocupacio assalariada de la ciutat, davant del 20,3% del 1995 (Trullén, 1997).°

Aquesta mobilitat de 'ocupacié també ha estat acompanyada d’una gran mobilitat per
part de la poblacié resident, de manera que les forces centrifugues amb origen a Barcelona s’han
tornat més intenses. Aixi, aquestes han evolucionat de «dalt cap a baix» i de «dins cap a fora»
(Serra, 1997). Es a dir, des dels municipis grans cap als petits i des dels nuclis centrals cap a les
seves periféries, la qual cosa suposa que les ciutats més importants hagin expulsat poblacié cap
a la periferia, i que aquesta poblacié, posteriorment, hagi anat a parar a ciutats més petites. Tot
plegat ha comportat el trencament d’una situacié en que la conurbacié barcelonina no parava
de créixer demograficament a costa de les ciutats de la periféria del pais que expulsaven pobla-
¢i6 cap a Barcelona. De tota manera, una interessant revisio a I’evolucié de I’estructura urbana
catalana (tant pel que fa a la incidéncia de la poblacio, I'ocupacié i el commuting) pot trobar-se
al treball de Clusa i Roca (1999).

En relacié al desplacament centre-periféria al qual es feia esment anteriorment, White
(1999) considera que les empreses que decideixen desplacar-se es troben davant d’una situacié
en la qual hi ha uns costos que seran superiors (en el cas que abandonin la localitzacié central),
mentre que uns altres disminuiran. Si es considera I'existéncia d’un patré de distribucié de les
funcions industrials i residencials del tipus Central Business District (CBD), on les empreses es
desplacen a la periféria, la mobilitat geografica per motius laborals (commuting) disminueix.
Aixd suposa que els treballadors experimenten una disminucié dels costos de transport, de la
qual es pot apropiar 'empresa en forma d’uns salaris menors. Al mateix temps, el preu del sol
disminueix en allunyar-se de les localitzacions centrals, i el cost de transportar els productes (in-
puts 1 outputs) també disminueix en estalviar-se els problemes derivats de la congestio de les in-
fraestructures de transport. Per una altra banda, aquest allunyament del CBD pot provocar una
disminucié de la productivitat en no poder-se beneficiar de les economies d’aglomeracié exis-
tents en ell. Del resultat del trade-off entre els diversos elements assenyalats, en resultara la deci-
si0 de desplacar-se o no.

Ara bé, un plantejament com I'anterior unicament és valid en un context en el qual la
forca de treball ajusti de manera perfectament elastica el seu salari a canvi de les reduccions en
el commuting. Pero cal recordar que el pes que representa la massa salarial dins de les despeses
totals de 'empresa esta estretament vinculat al tipus de producte fabricat. Per tant, aquest com-



portament suposaria un desplacament del centre cap a la periferia de les empreses intensives en
treball, un fet que no es donaria a la resta d’empreses. Una manera alternativa d’apreciar aquest
fenomen consisteix en 'estudi de la distribucié territorial i sectorial dels nous establiments in-
dustrials, que ha estat I'opcio escollida en aquest treball.

Malgrat el canvi de tendéncia al qual es feia referéncia (en relacio a l'avenc relatiu dels
municipis de dimensié mitjana quant a la capacitat d’atreure localitzacions industrials), és in-
dubtable que les grans aglomeracions continuen exercint un considerable atractiu sobre les em-
preses. Les principals forces que impulsen cap a 'aglomeracié de I'activitat economica en una
area metropolitana sén els avantatges de recursos o d’accessibilitat a les xarxes de transport, les
indivisibilitats en la produccio, les economies d’escala o les externalitats, 1 també els elements
historics 1 institucionals (Junius, 1997). Aixd no obstant, també hi ha altres forces que actuen en
sentit contrari (Duranton i Puga, 2000; Fujita et al., 1999) i que impulsen la dispersio de les acti-
vitats economiques amb I'aparicié de costos diversos associats a la proximitat (congestié, conta-
minacié, augment del preu del sol, etc.). D’aquesta manera, es pot afirmar que les forces d’aglo-
meracié doten de racionalitat I'existéncia de les ciutats, mentre que les de dispersié limiten la
seva dimensio,

Des d’altres aproximacions s’han definit els processos de creixement dels territoris com a
causats per uns avantatges comparatius derivats, o bé d’una favorable dotacié de matéries pri-
meres, o bé de fets fortuits que, a posteriori, determinaven I'especialitzacié d’'una localitat en un
sector en concret a través d’un procés acumulatiu 1 que, gracies als rendiments creixents que es
generaven, s’'intensificava aquesta especialitzacié. D’altra banda, també s’ha assenyalat que la
produccié es desplacga alli on el mercat és important, circumstancia que es déna, justament, on
la produccié assoleix una determinada dimensio, en el que no és siné un procés de retroalimen-
tacié (Krugman, 1991 i 1992).

Glaeser (1999) explica I’éxit de les ciutats gracies a la seva capacitat de generar coneixe-
ments i planteja un model on els individus adquireixen habilitats (coneixements, capacitacié
técnica, formacié professional, experiéncia, etc.) a partir de la interaccié amb altres individus
dotats d’aquestes habilitats i on les ciutats sén un entorn ideal per al funcionament d’aquest
procés, ja que les concentracions poblacionals faciliten els contactes interpersonals, de manera
que es multipliquen les possibilitats d’aprenentatge (Glaeser, 1999, pag. 255): «Dense urban ag-
glomerations provide a faster rate of contact between individuals and each new contact provides an
opportunity for learning». En aquest model, la probabilitat d’adquirir nous coneixements esta en
funcio del nombre de treballadors qualificats en una localitat i de la seva dimensio. Aquest plan-
tejament ens suggereix una distribucioé de 'activitat de forma que els sectors capdavanters ten-
diran a localitzar-se en els llocs on puguin captar el capital huma que necessiten per dur a terme
aquests processos d'innovacid, és a dir, a les ciutats i, en concret, a les ciutats de més gran di-
mensio.

Pel que fa a treballs anteriors que han enfocat el tema de la localitzacié industrial i de la
creacié d’empreses amb una aplicacié a I'economia espanyola, trobem el d’Herrero 1 Pedrosa
(1997), que limiten I'analisi a les regions interiors espanyoles per al periode 1985-1994 i mostren
com les inversions industrials s"han desplacat de les arees metropolitanes a les ciutats de dimen-
si6 intermeédia, mentre que les localitats rurals de menor dimensié manifesten una escassa capa-
citat per atreure aquesta mena d’activitats; els de Callejon i Costa (1995, 1996 1 1997), que estu-
dien la incidéncia de les economies externes sobre les pautes de localitzacio de la industria
espanyola; el de Viladecans (1997), que realitza la mateixa aplicacié perd per a les comarques ca-
talanes; el de Soy (1997), que mostra com el caracter urba dels serveis a les empreses condiciona
ulteriors localitzacions empresarials; o el de Galan et al. (1998), on es pot apreciar com les deci-
sions de localitzacié no sempre es duen a terme sota el suposit de racionalitat perfecta. Final-
ment, una excellent revisié de la literatura sobre localitzacié industrial es pot trobar a Costa
(1997), mentre que Alonso (1999) ofereix una panoramica de I'evolucié del paper de les ciutats
espanyoles en relacio a les activitats econdomiques predominants en cada moment.
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7. Tinaquest treball anicament es
tractard la daricra etapa d’aquest procés

8 Cal destacar que no sempre
que es produeix una obertura d’un csta-
bliment industrial hi ha hagut, previa-
ment, una reflexio entorn a la localitza-
cio optima d’aquest establiment Aquest
fenomen es dona amb més freqiiencia
en aquells establiments de reduides di-
mensions En aquest sentit, Galidn et al.
(1998) mostren com en un 46% dels ca-
sos analitzats no es va considerar la pos-
sibilitat d’una localitzacié alternativa Al
scu torn, Cotorruclo i Vizquez Barque-
ro (1997) recullen un estudi previ on cs
mostra com unicament la tercera part
de les PINISs enquestades van declarar
haver realitzat estudis de localitzacio
previs Per al cas de Portugal, per exem-
ple, IYiguciredo et al. (2002) demostren
com ¢l lloc de procedencia dels empre-
saris determina de forma clara Tambit
territorial en que aquests ¢s mouen a I'ho-
ra de localitzar un nou cstabliment in-
dustrial, 1Yaltra banda, de les dades del
REI ¢s despren que ¢l 82,3% dels nous
establiments tenia menvs de 10 treballa-
dors, cosa que implica una vinculacié
molt estreta (a efectes de localitzacio) a
la localitat de residencia de 'empresari
cmprenedor. Davant d'aquest fet po-
dricn quiestionar-se les conclusions ex-
posades en aquest treball pero, tot i
aix0, entenem que precisament la figura
de 'empresari emprenedor ve causada
en certa manera pels mateixos fend-
mens {cconomies d’aglomeracio, qualifi-
cacio professional, cte ) que incideixen
positivament sobre la localitzacio d’acti-
vitats industrials

9 Les concentracions poblacio-
nals poden representar-se indistinta-
ment pel volum total de pobluacié o per
la densitat de poblacio per km*

10 Iin aquest sentit, pot desta-
car-se I"aportacio de Glacser (1999) sobre
com cs generen cls processos d’aprenen-
tatge a partir de les interaccions entre
cls individus i sobre com aquestes son
directament proporcionals al nombre
d’individus que habiten una determina-
da localitat: com més individus, més
probabilitat d’interactuar, 1 com més
gran sigui aquesta, major sera la proba-
bilitat de generar nous coneixements

11 Com més treballadors hi hagi
(Glacser, 1999), més probabilitats hi
haurd que es generin coneixements, que
es transmetin i que es millori la qualifi-
cacio del capital huma

I en relaci6 al paper del territori i I'evolucié de les ciutats, hi ha diversos treballs que n’o-
fereixen una panoramica general. Aixi, una visié historica de la utilitzacié del territori a Catalu-
nya pot trobar-se a Vilagrasa (2000). Per a una revisio sintetica de 1’evolucié de les ciutats catala-
nes des de mitjans del segle XIX fins al tercer quart del segle xx vegeu Carreras i Margalef (1977),
mentre que Sau (1993) se centra en la segona meitat del segle xx. Un interessant recull bi-
bliografic sobre localitzacié industrial a Catalunya (actualitzat fins a finals dels anys 80) és el de
Pujadas (1988). Finalment, cal destacar una breu obra postuma de Josep Iglésies (1985) al voltant
de les ciutats catalanes.

3. EL MODEL

La pretensi6 d’aquest treball és estudiar quines son les dinamiques territorials que ac-
tuen sobre els agents econdmics quan aquests decideixen entrar en un mercat per la via d’obrir
un nou establiment industrial. En concret, ’'agent en qtiestioé s’enfronta als segiients dilemes:’

— En primer lloc, la decisié sobre si entrar o no en un sector determinat, és a dir, si es
’
considera que existeixen uns beneficis esperats que facin viable aquesta iniciativa. Aquest punt
porta implicita també I'assumpcié d’un determinat nivell tecnologic (inherent al sector triat).
— En segon lloc, és precis decidir on es localitzara I’establiment industrial, és a dir, quin
b
¢és I'’entorn territorial més beneficids per a la nova activitat (aquest punt esta estretament rela-
cionat amb l'anterior).?

El model que es realitzara a continuacio és, justament, el procés pel qual uns agents de-
cideixen obrir un establiment industrial en un sector i en un territori determinats. Seguint Hen-
derson et al. (1995), sabem que en un sector qualsevol i el nivell de produccié agregat pot aproxi-
mar-se a partir de:

Q =A - f(L,VT)

On VT, consisteix en un vector de variables diverses que podem associar a cada territori i L, re-
cull la poblacié ocupada. En concret, VT; inclou les concentracions poblacionals,’ la pertinenca
o no a amplies arees urbanes dinamiques' i la diversitat o especialitzacié del teixit industrial lo-
cal. VT, recull les variables presents en I'entorn urba on es localitza I’empresa: es tracta de varia-
bles externes a 'empresa. Al seu torn, A, capta el régim tecnologic, i pot desagregar-se en dos
components, un corresponent al nivell general de la tecnologia i un altre corresponent al nivell
de qualificacié del capital huma:

A, recull diverses variables indicatives de les externalitats com la diversitat (DIV) o 'especialit-
zaci6 (ESP), i també el volum total de treballadors" i la qualificaci6 del capital huma:

A, = A(DIV, ESP, L, CH)

Suposem que el pes dels treballadors qualificats dins del total de treballadors és diferent
en cada sector i creixent amb el nivell tecnologic. Aixo implica que el régim tecnologic global
d’un sector determinat esta en funcié de la capacitacié de la seva for¢a de treball, i que aquesta
circumstancia determina el nivell de produccié del sector.

Segons planteja Glaeser (1999), la probabilitat d’aprenentatge en una ciutat j esta en fun-
ci6 de I'existencia de treballadors qualificats 1 de la dimensié de cada localitat:

Probabilitat d’aprenentatge = f(CH,, POB)



I ja que els individus menys qualificats aprenen dels contactes amb els de més qualifica-
cié, com més gran sigui el territori en giiestié es produiran més interaccions i, per tant, augmen-
tara la probabilitat d’aprenentatge. Aixd determina que el nivell de qualificacié sera superior en
aquells municipis de major dimensié:

CH, = f(POB)

La dotacié de factors que determina el nivell de produccié agregada (capital huma, tre-
balladors, economies externes...) no es troba repartit de forma homogenia sobre el territori, siné
de forma discontinua a les ciutats, i dins d’aquestes amb uns pesos relatius diferents en funcié
de la seva dimensio.

Arribats a aquest punt, és el moment de preguntar-se pels comportaments racionals de
treballadors i d’empreses. Entre els treballadors poden distingir-se dos grans grups, els no quali-
ficats i els qualificats:

— Els no qualificats es troben dispersos sobre el territori, en nuclis menys poblats i de
menor densitat, i reben uns salaris inferiors a la mitjana, alhora que afronten uns preus dels
béns i serveis també inferiors a la mitjana.

— FEls qualificats es concentren a les localitats de dimensié més gran, reben uns salaris
superiors a la mitjana pero suporten uns preus també més elevats.

Les empreses, al seu torn, poden escollir entre minimitzar inputs i situar-se als municipis
on es troben el primer grup de treballadors, les localitats de menor dimensié, o maximitzar out-
puts i situar-se on es troba el segon grup de treballadors, les ciutats de major dimensio.

Els individus poden triar desplacar-se a un municipi de majors dimensions on puguin
augmentar el seu nivell de qualificacié i accedir a un lloc de treball en un sector tecnologica-
ment més avancat, o romandre a les seves localitats d’origen, sense que puguin aconseguir aug-
ments substancials del seu nivell de qualificacié.

Quina repercussié tindra estratégia seguida per les empreses? Les empreses poden triar
entre situar-se on hi hagi una major dotacié de capital huma qualificat o on abundin els treba-
lladors no qualificats. Si es decideixen per la primera via, el resultat sera la realitzacié d’activitats
tecnoldgicament avangades; en canvi, si opten per la segona via, es potenciaran les activitats in-
tensives en ma d’obra (amb uns menors costos laborals per unitat de treball).

Ates que no disposem de dades relatives al volum de produccié sectorial a escala munici-
pal, podem utilitzar la variable creacié de llocs de treball com una aproximacié a I'anterior. La jus-
tificacié tedrica d’aquesta opcié consisteix que si que es coneixen les dades agregades de produc-
¢i6 de 'economia a escala sectorial, i també el volum total d’ocupacié utilitzat en I'esmentada
produccié. A partir d’aquesta informaci6 es poden obtenir les diferents productivitats sectorials
del factor treball, de manera que "ocupacié pot ser utilitzada com a una proxy de la produccié:

sabem que %, de manera que Q, = g, - L.

Per tot I'anterior, la creacié d’ocupacié en el sector i es pot explicar a partir de les matei-
xes variables que determinen la produccié realitzada en 'esmentat sector.

Aixi doncs, podem aproximar-nos a les decisions empresarials relatives a la maximitzacié
de beneficis a partir de la traduccié d’aquestes en termes de creacié de llocs de treball en uns de-
terminats sectors 1 municipis.

Segons aquesta premissa, s’analitzara com en funci¢ dels valors que presentin les varia-
bles que determinen el nivell de produccié agregada els agents decidiran si entren o no al mer-
cat i, en cas de fer-ho, en quin sector i a quina localitat, En aquest treball no es pretén explicar
el nivell de produccié de I'economia resultant de les decisions d’entrada, siné el volum d’ocupa-
ci6 creat com a conseqiiéncia d’aquest fenomen. Es a dir, els establiments industrials que en-
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12 Alaliteratura sobre localitza-
ci¢ industrial hi ha nombrosos treballs
quc utilitzen dades amb un fort compo-
nent explicatiu, com és el cas dels sala-
ris, ¢ls esfor¢os cn promocio econdmica
o els nivells impositius locals, uncs varia-
bles que no estan disponibles per a I'uni-
vers de municipis analitzats.

13 1’index de Hirshmann-Her-

findahl es defineix com DIV, = 2 si,on
=1

i representa ¢l nombre de sectors, men-
tre que j representa el nombre de muni-
cpis

14. I'index d'especialitzacié es
defineix com ESPij = (Lij/Lj/(Li/l),
on i representa el nombre de sectors 17
representa els municipis

15. En tractar-se d'un valor abso-
lut i no relatiu, aquest index pretén cap-
tar el poder d'atraccio dels grans nuclis
urbans amb un clevat nombre de treba-
lladors titulats seguint, en part, les apor-
tacions de Glaeser (1999).

tren al mercat trien uns determinats emplacaments en funcié de les caracteristiques dels muni-
cipis de destinacid, i com a conseqiiencia d’aquest fenomen hi ha una creacié d’ocupacié indus-
trial a escala local, al marge que 'ocupacié en aquests establiments doni origen a un increment
de producci6 a escala local. Les caracteristiques del territori determinen la creacié d’ocupacié,
de manera que hi haura uns municipis que d’acord amb les seves caracteristiques tindran una
potencialitat més gran per a la captacié d’aquests establiments.

La seleccid de les variables a utilitzar s’explica tant per les caracteristiques del model em-
prat com per la disponibilitat de dades per a I'objecte d’estudi, els municipis catalans. A la lite-
ratura, pero, la relacié de les variables que han estat emprades és molt extensa.'? A partir de les
consideracions anteriors, I'especificacié del model econométric a contrastar es concreta en:

L80-96;, = a + B, DIV, + B ESP, + 8,CH; + p;POB%6, + g, DENSI%, +
+ B;DI1, + BsD2, + B,DENSI*DI, + ,DENSI*D2, + v

La variable explicada és:

— Creacio d’ocupacié entre 1980 1 1996 (L80-96): aquesta variable consisteix en la nova
ocupacio industrial que es recull a la REI 1 que es vincula als nous establiments industrials.

Mentre que les variables explicatives sén:

— [ndex de Diversitat' (DIV): aquest index permet saber, per a cada municipi, el grau
en qué 'ocupacié industrial es troba concentrada en uns pocs sectors o dispersa entre tots ells.
Pot oscil-lar entre 0 (maxima dispersié) i 1 (tots els llocs de treball pertanyen a un unic sector).

— Index d’Especialitzacié" (ESP): aquest index ens mostra I'especialitzacié sectorial de
cada municipi com a quocient entre I’ocupacio en cada sector i 'ocupacié industrial total.

— Capital Huma (CH): aquest index pretén mesurar el nivell de qualificacié del capital
huma d’una localitat. Es representa com el total de titulats mitjans i superiors."”

— La poblacié resident el 1996 (POB96): aquesta variable té per objectiu mesurar I'esca-
la del municipi on té lloc la creacié d’ocupacié.

— La densitat poblacional el 1996 (DENSI96): aquesta variable pretén ser una proxy de
les economies d’aglomeracid, ja que ens indica quina és la intensitat en 'ocupacié del territori.

— Dumy 1 (DI): aquesta variable recull la creacié d’ocupacio als sectors de contingut
tecnologic alt en relacié a la creacié d’ocupacio en els sectors de contingut tecnologic mitja.

— Dumy 2 (D2): aquesta variable recull la creacié d’ocupacié als sectors de contingut
tecnologic baix en relacié a la creacié d’ocupacio als sectors de contingut tecnologic mitja.

— Variable creuada 1 (DENSI*D1): aquesta variable recull 'impacte conjunt de la den-
sitat poblacional i la creacié d’ocupacié als sectors d’intensitat tecnologica alta.

— Variable creuada 2 (DENSI*D2): aquesta variable recull el mateix fenomen que
DENSI*DI pero per als sectors de baixa intensitat tecnologica.

Les dades tingudes en consideraci6 per a la realitzacié d’aquest treball corresponen, basi-
cament, a la creaci6 d’establiments industrials a Catalunya per al perfode comprés entre el 1980
1el 1996 i, de forma complementaria, a la poblaci6 ocupada a Catalunya i la poblacié resident a
escala municipal. La informacio relativa a la creacié d’establiments industrials s’ha obtingut a
partir del Registro de Establecimientos Industriales (REI) i la informacio sobre la poblacié ocupa-
da ila poblaci¢ resident ha estat subministrada per I'Institut d’Estadistica de Catalunya.

El REI ¢s una base de dades del MINER consistent en un registre administratiu que re-
cull diverses variables relatives a 'obertura o a 'ampliacié d’establiments industrials. En ser un
registre administratiu, té un conjunt de limitacions que han de ser tingudes en consideracié
quan es formulen les conclusions pertinents, en un marc de reserves pel que fa a la validesa ab-



soluta dels resultats obtinguts. Basicament, aquestes limitacions es refereixen a 'ocultacié d’in-
formacié per part de les empreses 1 al desinterés d’aquestes en relacié a 'actualitzacié del regis-
tre. A Mompé i Monfort (1989), es pot trobar una descripcié precisa del REI, a la vegada que els
avantatges 1 inconvenients associats a la seva utilitzacio.

El nivell de desagregaci6 sectorial utilitzat és la CNAE-93 a dos digits, per als sectors in-
dustrials. Es important fer esment que és fonamental la possibilitat de treballar a un adequat ni-
vell de desagregacio sectorial, ja que les caracteristiques inherents a cada sector industrial pro-
voquen que aquests tinguin unes pautes de localitzaci¢ especifiques.

En relacid a les agregacions territorials utilitzades, en aquest treball s’ha partit del supo-
sit que els entorns urbans exerceixen una influéncia destacada sobre els processos de localitza-
ci6 industrial, una influéncia que no és la mateixa per a tots els sectors industrials i que no s’e-
xerceix amb la mateixa intensitat o amb les mateixes caracteristiques des de tots els entorns
urbans. A partir d’aquesta hipotesi inicial hem considerat que una variable que pot captar
aquesta situacié és la dimensié del municipi, per a la qual cosa els hem dividit en un total de
cinc franges poblacionals,'® que s’han realitzat d’acord amb la poblacié de ’any 1996.

4. RESULTATS

En primer lloc s’ofereixen els resultats corresponents als estadistics descriptius i en se-
gon lloc els contrastos econometrics realitzats.

El Registro de Establecimientos Industriales té comptabilitzats 27.833 nous establiments
industrials a Catalunya entre els anys 1980 i 1996, la majoria sén a la provincia de Barcelona
(21.224), seguida a considerable distancia de les de Tarragona (2.495), Girona (2.428) i Lleida
(1.686). Aquesta distribuci6 territorial no fa siné resseguir les pautes existents en relacié a la dis-
tribucié de la poblacié i de 'activitat econdomica sobre el territori.

Aquests nous establiments no es van dispersar de forma homogeénia sobre el territori ca-
tala, siné que es van concentrar en aquelles localitats de menor dimensio, en detriment de les
ciutats més grans. En concret, les localitats de fins a 50.000 habitants van acollir un percentatge
d’establiments superior al que els correspondria d’acord amb el pes poblacional relatiu,”” mentre
que a les localitats de més de 50.000 habitants succeeix exactament a la inversa. Si considerem
els llocs de treball creats, els resultats no difereixen substancialment dels anteriors.

Ara bé, aquesta pauta de localitzacié no és aplicable per igual a tots els sectors indus-
trials, siné que presenta considerables diferéncies en funcié de cadascun d’ells. En tot cas, és
necessari matisar aquesta situacio inicial en relacio a les activitats que per la seva naturalesa es
mostren directament vinculades amb la poblacié resident (per tant, aquestes no tenen interés
des d’un punt de vista locacional), o en relacié a les activitats de tipus extractiu que tnicament
poden realitzar-se en municipis amb una baixa densitat de poblacié que gaudeixen d’amplis es-
pais no urbanitzats. Aquesta analisi topa frontalment amb la dificultat de llegir unes pautes de
localitzacio a escala territorial a partir de les especificitats de vint-i-nou sectors productius,'® raé
per la qual és imperatiu reduir aquest extens nivell de desagregacié sectorial, sense que per aixod
se’n perdi poder explicatiu. Una manera de solventar aquesta situacié consisteix a realitzar una
agrupacio sectorial en base al contingut tecnologic de cadascun dels sectors considerats, de ma-
nera que aquests queden enquadrats dins d’una de les tres categories segiients: contingut tec-
nologic alt, contingut tecnologic mitja o contingut tecnologic baix (vegeu annex), i cal que sem-
pre tinguem en compte que aquestes agrupacions sectorials incorporen unes pautes de
localitzacio relativament homogenies al seu interior.

A partir d’aquesta agrupacié veiem que les dades obtingudes permeten corroborar la
hipotesi que les empreses tenen unes necessitats d’entorn que varien en funcié del tipus d’acti-
vitat que realitzen, i que no poden ser satisfetes per igual en qualsevol tipus de municipi, és a
dir, que les empreses trien la dimensio de la ciutat on van a localitzar-se en funcié del seu sector
d’activitat, ja que les diferéncies pel que fa a la dimensi6 urbana impliquen diferéncies en les ca-

16 Les franges poblacionals uti-
litzades sén les seguents: municipis de
menys de 2 000 habitants; municipis en-
tre 2001 i 10000 h; municipis entre
10001 1 50000 h; municipis entre
S0001 1 100000 h; municipis entre
100001 i 1500000 h i, finalment, cls
municipis de més d'1 500 000 h, que per
al cas de Catalunya es redueixen a la ciu-
tat de Barcelona

17 Les dades de poblacio es re-
fereixen al 1996

18 Aquesta circumstinda  cs
veu magnificada quan, com en ¢l pre-
sent tichall, no només es té en compte
¢l sector, siné també solament la dimen-
sio del municipi
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19. s a dir, aquelles que Pany
1996 tenien una poblacié compresa en-
tre 100 00011 500.000 "habitants

20 Aquesta ciutat és 'unica de
les vuit esmentades que ha tingut un
comportament similar a Barcelona en
relacié a la capacitat d’atreure establi-
ments industrials de sectors de contin-
gut tecnoldgic alt

21 La dimensio mitjana  dels
nous ¢stabliments industrials durant el
periode estudiat ¢és de 7,6 treballadors
per establiment

QUADRE 1
DISTRIBUCIO DELS NOUS ESTABLIMENTS INDUSTRIALS DEL 1980 AL 1996*

DESAGREGACIO SECTORIAL

CONTINGUT CONTINGUT CONTINGUT TOTAL %
TRAMS DE CIUTAT TECNOLOGIC ALT TECNOLOGIC MITJA  TECNOLOGIC BAIX  SECT. POBLACIO
Menys de 2.000 h. 3,8 7.6 11,0 104 64
De 2.000 a 10 000 h. 13,7 20,4 22,0 216 140
De 10.001 a 50.000 h 18,4 27,3 26,6 266 233
De 50.001 a 100 000 h. 10,6 12,7 9,6 101 108
De 100 001 a 1 500 000 h 16,1 17,0 18,2 180 208
Més de 1.500 000 h 37,5 15,0 12,4 134 248
Total 100,0 100,0 00,0 1000 100 0

* Les dades de poblacié es refereixen at 1996 Font: claboracio propia amb dades del RELi d'HDESCAT.

racteristiques i en la disponibilitat de variables com per exemple, €l capital huma, I'existencia de
serveis especialitzats o les infraestructures de transport.

La gran majoria dels nous establiments corresponen a sectors de baixa intensitat tec-
nologica (el 82,9%), seguida d’aquells d’intensitat mitjana (14,8 %) i, finalment, dels d’alta inten-
sitat (2,3%). Aquesta distribucid, perod, no és homogenia per a tots els trams de poblacié, tal i
com pot observar-se al Quadre 1.

En aquest sentit, les localitats de fins a 50.000 habitants mostren un major pes relatiu en
els sectors de contingut tecnologic baix, i una situacié inversa en els de contingut tecnologic alt.
Les ciutats de més de 50.000 habitants (amb I’excepcié de Barcelona) tenen una distribucié dels
nous establiments relativament propera a la mitjana, mentre que la ciutat de Barcelona (I'tinica
localitat catalana de més d’1,5 milions d’habitants) presenta una marcada especialitzacié en els
sectors d’elevat contingut tecnologic: si bé els nous establiments oberts a la ciutat de Barcelona
representen unicament el 13,4% del total de Catalunya, els nous establiments en sectors de
contingut tecnologic alt suposen el 37,5% del total. Si considerem els llocs de treball creats, la
tendencia és la mateixa, encara que la magnitud del fenomen és inferior: a la ciutat de Barcelo-
na, trobem un 17,7% globaliun 31,7% en els sectors de nivell tecnologic alt.

La distribucié territorial de 'activitat que resulta de I’analisi dels nous establiments sug-
gereix un panorama en qué les empreses que pertanyen a sectors amb un nivell d’intensitat tec-
noldgica baixa mostren una major predilecci6 per les localitats de petites dimensions, mentre
que les de sectors amb una major intensitat tecnologica es mostren sobrerepresentades a la ciu-
tat de Barcelona. De forma complementaria, es pot apreciar I'existéncia d’'un fenomen com és el
de les ciutats de més de 100.000 habitants (si se n’exclou Barcelona), que no son capaces d’atreu-
re les empreses d’aquest ultim grup amb la intensitat que una vinculacié directament proporcio-
nal a la dimensié podria suposar. Si analitzem les ciutats que es troben dins d’aquest col'lectiu,"
observarem que de les vuit ciutats, sis se situen a I’area de Barcelona (Badalona, 'Hospitalet de
Llobregat,?® Matard, Sabadell, Santa Coloma de Gramenet i Terrassa), mentre que les dues res-
tants (Tarragona i Lleida) sén fora del que podriem considerar area d’influencia de la ciutat com-
tal. Si observem quina és la distribucié dels nous establiments pertanyents a sectors d’elevat
contingut tecnologic, es pot apreciar I'existéncia d’'una concentracié entorn de I'area de Barce-
lona en detriment de les ciutats més perifériques, encara que no de manera directament pro-
porcional a la distancia de la capital.

D’altra banda, la dimensié dels nous establiments industrials (mesurada segons el nombre
de treballadors) presenta un perfil molt proper al de les microempreses. En concret, més del 80%
dels establiments disposaven de menys de 10 treballadors, tal i com es reflecteix al Quadre 2.

La reduida dimensié mitjana dels nous establiments industrials? té uns efectes molt clars
en termes de localitzacié industrial, ja que els treballs empirics realitzats (Galdn et al., 1998 i Co-
torruelo i Viazquez Barquero, 1997, entre altres) mostren com les analisis de les possibles localit-
zacions alternatives sén més intenses i rigoroses com més gran és la dimensié del futur establi-



OUADRE 2
DIMENSIO DELS NOUS ESTABLIMENTS INDUSTRIALS DEL 1980 AL 1996

NOMBRE DE TREBALLADORS ESTABLIMENTS % EST. TREBALLADORS % TREBALLADORS
<10 23051 82,82 79.834 37,87

10219 3101 11,14 40698 19,31

20249 1364 4,90 38839 18,43

50499 204 0,73 13572 6,441

004 500 103 0,37 18,512 8,78

> 500 10 0,04 19,340 9,17

Total 27833 100,0 210795 100,0

lFont : claboracié propia amb dades del REI

ment. Aixo implica que les microempreses habitualment es localitzen al municipi de residéncia
de 'empresari innovador, sense atendre variables com ara les economies d’aglomeracié, la dispo-
nibilitat de serveis especifics o de I'entorn industrial existent. Tot i aix0, es pot argumentar I'ac-
tuacié d’aquestes variables des de la perspectiva de 'existéncia d’un entorn que afavoreix la ini-
ciativa empresarial i, per tant, la creacié de empreses, malgrat que es mostrin fortament lligades
al territori. Ara bé, aquest fet suposa que les pautes de conducta de les empreses seran diferents
en funcié de la dimensié inicial dels establiments.

Per tal de contrastar el model proposat s’han triat quatre especificacions basiques, una
per a cadascuna de les agrupacions sectorials (alta, mitjana i baixa intensitat tecnologica) i una
altra per al conjunt de les observacions.

Les dades obtingudes a partir dels quatre models estimats permeten reforgar les conclu-
sions extretes de les dades descriptives esmentades anteriorment, i també aventurar explica-
cions addicionals en relacié als determinants locals de les pautes de localitzacid industrial a Ca-
talunya.

Un element a destacar consisteix en els diferents resultats obtinguts per als tres sectors
considerats. Aquest fet demostraria que els factors que indueixen a la localitzacié d’establiments
industrials son diferents per a cada sector. Aixo suposa que en funcié de la dotacié de factors
existent a cada municipi es disposara d’avantatges (o d’inconvenients) comparatius per atreure
establiments pertanyents a un sector o a un altre. Si es considera que els diferents entorns ur-
bans (mesurats segons la dimensié de la ciutat) tenen una diferent dotacié d’inputs (capital
humai, economies d’aglomeraci6, spillovers de tota mena, etc.),”? i que cada sector precisa d’una
determinada combinacié d’aquests inputs, és logic suposar que els territoris que compten amb
aquesta combinacié tindran més facilitats per atreure aquesta mena d’establiments. Aixo impli-
ca que les investigacions sobre localitzaci¢ industrial que prescindeixen d'una analisi desagrega-

OUADRE 3
ESTIMACIO DEL MODEL

DENSI  DENSI

DIV ~ ESPA ESPM [SPB  POB  DENSI  CH DI D2 D1 “D2 F R?

Scctor A —086% 027 1249 044 623% 114,149¢ 835
(2319 (,772) (1,001)  (763) (2,692

Scctor M —,062* —042 6876 —055%  274* 636,815°
(-3,898)* (-2,672) 6,261)  (-2,056)  (2,709)

Sector B —034% 021 17725 —028%  —835% 1852,202% 934
(-3,614) 2323)  (27,214)  (-1,702) (-13,970)

Total (i) —038% 017 034" 1,072 015 —297* 317,719 624
(-2,156)  (1,038) (-1,996) (8,955)  {—516) (-2,693)

Total (if) —066% 019 —042% 1,137 —007  —358%  —102% ,096* 275,585% 649
(-3,846) (1,173) (-2,521) 9,814)  (—257) (-3360) (-5,704) (5,322)

Total (i) —046* 019 — 037 L133¢ 115 —337° 004 030°% 198  317*  399,326* 767
(-3,274)  (1,400) (-2,768) (1977)  (-3948) (-3.875)  (,229) (1,938) (-10,197) (16,496)

1 estadistic ¢ es mostra entre parentesi mentre que ®significativ al 5% i **sigmficatiu al 10%

22 Es a dir, si es considera que
variables com la qualificacié del capital
huma, la diversitat sectorial de la pobla-
¢ié ocupada o les economics d’aglomera-
cio estan directament relacionades amb
la dimensio de la ciutat
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23 Siconsiderem les limitacions
del model (en relacié al gran nombre de
microempreses sense possibilitat de mo
bilitat geografica), la interpretacié con
sistiria que aquesta mena d’entorns ur
bans afavoreixen Paparicié de la figura
de I'empresari emprenedor.

24 [ixcepte en el cas dels scctors
de tecnologia alta, ja que en aquests si
que s'aprecien cls cfectes positius de la
diversitat en la creacié d’ocupacio.

25. En concret, tres sectors en
aquest treball, vint-i-tres en Callejon i
Costa (1997) i nou en Viladecans (1997)

26. Aquest fet implica que s’hagi
entrat en una fase de maduresa tecnolo-
gica (¢s a dir, d’'interrupcio de la intro-
duccid d’innovacions en el procés pro-
ductiu)

27. Vegeu el recent treball de
Glacser (1999) sobre aquest particular.

da tenen poca capacitat explicativa, ja que, en termes de politica economica, les indicacions han
d’anar en la linia de quina mena d’establiments poden atreure segons quina mena de municipis,
1 no si un municipi pot atreure o no un establiment industrial.

Malgrat els diferents requeriments de cada sector, hi ha un punt en queé els tres ofereixen
uns resultats similars: en relacié a la diversitat de 'ocupacié industrial. Als tres sectors es mostra
una preferéncia per la diversitat sectorial, és a dir, la creacié d’ocupacié és afavorida a les locali-
tats en qué existeix una dispersié més gran de 'ocupacié entre els tres sectors considerats. Els
agents preferirien iniciar la seva activitat empresarial en un entorn urba on convisquessin de
forma relativament homogeénia empreses pertanyents a sectors diversos.? Pel que fa a aquesta
variable, aquests resultats no sintonitzen plenament amb els obtinguts per altres autors?* com
Viladecans (1997) per a les comarques catalanes o Callejon i Costa (1997) per a les provincies es-
panyoles, ja que en aquests tltims la variable concentracié (o no-diversitat) practicament no es
mostrava significativa en cap dels casos. De tota manera, aquestes diferéncies s’han de contex-
tualitzar a causa de les diferents unitats territorials utilitzades. Si es considera, per exemple, la
magnitud d’aquesta variable, és evident que aquesta s’incrementa com més ampli és I'ambit ter-
ritorial de referéncia, és a dir, la diversitat sera més gran com més gran sigui la unitat administra-
tiva considerada, ja que en augmentar el nombre d’empreses també augmenten els sectors als
quals pertanyen. Finalment, una dltima consideracié en relacié a les esmentades diferéncies con-
sisteix que les unitats sectorials considerades son, també, diferents en cadascun dels treballs.

A partir de la situacié dibuixada segons la variable anterior, seria logic esperar que en re-
lacié a la incidéncia de I'especialitzacié de cada municipi en cada sector considerat es mostrés
també una preferéncia per la diversitat, és a dir, que hi hagués una penalitzacié en la creacié
d’ocupacié en els municipis amb una marcada especialitzacié sectorial en qualsevol dels tres
sectors. Quan s’analitzen els models corresponents a cadascun dels sectors s’observa que aques-
ta previsié no té ra¢ de ser (excepte al sector d'intensitat tecnologica mitjana) i que, fins i tot en
el sector de baixa intensitat tecnologica, la creacié d’ocupacié es veu afavorida per I'especialit-
zacié relativa en aquest sector.

Una possible explicacié a la situacié anterior vindria donada per les conclusions del tre-
ball de Duranton i Puga (2001). Aquests autors relacionen les pautes de localitzacié industrial
amb el cicle de vida del producte, de manera que en les fases inicials es preferiran entorns diver-
sificats per, posteriorment, un cop s’hagi definit la tecnologia a utilitzar,” es relocalitzaran cap a
entorns especialitzats en I'ds d’aquesta tecnologia, una situacié observada en el cas de Franca.
Si seguim aquesta pauta, seria raonable que els sectors que utilitzen una tecnologia relativa-
ment estable manifestin una tendéncia cap a la localitzacié en aquelles zones amb una especia-
litzacié relativa en aquests sectors.

La poblaci¢ i la densitat poblacional, en contra del que podria semblar, no mesuren el
mateix tipus de fenomens. La primera es refereix iinicament al nombre de persones compreses
dins d’'una determinada unitat administrativa (perd no diu res sobre 'extensié territorial d’a-
questa), 1 pot suggerir la fortalesa d’un mercat local, I'existéncia d’una forca de treball de reserva
o d’una xarxa de serveis a les empreses. La segona, en canvi, indica la magnitud de la concentra-
ci6 de la poblacié en un espai determinat i, per tant, és un bon indicador de les economies d’a-
glomeracio, tot i que hi ha autors que utilitzen aquesta variable com una proxy del preu del 5ol
(Figueiredo et al., 2002). Es important destacar que el comportament d’ambdues variables no
discorre sempre per camins paral-lels: no es pot establir una correlacié perfecta entre el nombre
d’habitants d’un municipi i la seva densitat poblacional, malgrat que, logicament, la densitat
augmentara amb la dimensié. Per tant, i d’acord amb el que s’ha exposat en pagines anteriors
sobre la desconcentracié de les activitats industrials i 'expulsié des de les localitats de major di-
mensioé cap a la periféria més immediata, es podria esperar un valor negatiu per a la variable
densitat, excepte en aquells casos en els quals existissin uns knowledge spillovers (en els sectors
capdavanters tecnoldgicament) que requerissin dels efectes de la proximitat.”’ De tota manera,
és precis considerar que els knowledge spillovers generats per una elevada densitat també po-



drien generar uns augments de productivitat que repercutissin negativament sobre la creacié
d’ocupaci6; o que, d’altra banda, la congestié producte de la densitat pogués anular els efectes
positius dels desbordaments de coneixements.

Efectivament, als models dels dos sectors restants {de contingut tecnologic mitja i baix),
ien una de les tres extensions del model total (la més completa), la variable densitat es mostra
negativa. Aixo implica que la concentracié de persones i1 d’activitats en unes localitats pot tenir
efectes de signe divers en funcio de cada sector, és a dir, que hi hauria sectors per als quals els
beneficis de la proximitat i de 'accessibilitat interpersonal i de tota mena (el flux de idees) supe-
rarien amb escreix els efectes negatius d’aquesta proximitat (congestio, encariment de costos,
etc.), mentre que altres sectors de tecnologies més estables i, per tant poc receptors de nous es-
timuls externs, no serien capacos d’assimilar aquests efectes positius i inicament notarien els
costos de la centralitat, ra¢ per la qual buscarien localitzacions alternatives en municipis amb
una menor aglomeracio.

El nivell de qualificacié del capital huma és un factor que, a priori, hauria de tenir una in-
cidéncia desigual sobre els processos de creacié d’ocupacié en establiments industrials, d’acord
amb les necessitats d’aquest factor per part de les empreses de cada sector. Cabria esperar una
incidencia positiva en aquells sectors el nivell tecnologic dels quals requeris una major utilitza-
ci6 relativa d’aquest factor, mentre que, al contrari, la incidéncia hauria de ser negativa en els
sectors de baix nivell tecnologic o intensius en ma d’obra, els quals es localitzarien preferent-
ment en arees on poguessin gaudir d’una forca de treball de reserva abundant, barata i no quali-
ficada. Aquest resultat també és I'esperat per al model conjunt, d’acord amb I'important pes
que, sobre el total, tenen els llocs de treball creats al sector de baixa intensitat tecnologica (més
del 70%). Es important destacar que els resultats d’aquesta variable s’adeqiien perfectament a
les previsions i permeten corroborar els postulats de Glaeser (1999) en relacié a la importancia
de la qualificaci6 de la for¢a de treball. Resulta logic que les empreses pertanyents als sectors
tecnologicament més avancats se situen en aquelles localitats on hi ha disponibilitat de la ma
d’obra qualificada necessaria (aquest factor es presenta com a imprescindible), mentre que per
al cas de les empreses d’intensitat tecnologica baixa, no té ra¢ de ser un requisit basic per esco-
1lir una localitzacié, ja que el pes relatiu que té entre els seus inputs la ma d’obra qualificada és
considerablement més reduit en comparacié a les empreses esmentades anteriorment. Per tant,
el nivell de qualificacid del capital huma resident en un determinat municipi condiciona el tipus
d’empreses que en un futur s’hi poden localitzar.”®

Aquesta dada és de considerable importancia, ja que mostra la possibilitat de processos
de creixement duals, en els quals uns pocs municipis acollirien un nombre important de treba-
lladors altament qualificats i, per tant, s’especialitzarien en activitats tecnologicament capda-
vanteres, mentre que la resta de localitats, en no disposar d’aquesta ma d’obra qualificada, hau-
rien de limitar el seu marc d’actuacié a empreses intensives en ma de obra amb nivells
tecnologics baixos. El capital huma és la clau que permet el pas d'un model de creixement a I’al-
tre, 1 les ciutats apareixen com el lloc on aquest capital huma es reprodueix i troba les condi-
cions idonies per dur a terme processos d’aprenentatge.

Les dummies 11 2, iles variables creuades (DENSI*D1 i DENSI*D2) aprofundeixen en
un fenomen ja indicat per altres estimadors, com és la major intensitat de creacié d’ocupacio en
els sectors de menor contingut tecnologic.

Finalment, s’ha de destacar que els valors assolits per R? no tinicament sén forca elevats,
siné que a les estimacions i, ii i #ii augmenten amb la inclusié de variables explicatives.

5. CONCLUSIONS

Els resultats relatius a les pautes territorials de la localitzacié industrial a Catalunya mos-
tren com s’esta dibuixant un panorama en qué les empreses industrials manifesten una pre-
feréncia per les localitats de mitjana i petita dimensio, en detriment de les grans conurbacions.

28 Amb tot, cal considerar que
Ta no-coincidencia espacial entic el oc
de residencia i ¢l lloc de treball provo-
quen que qualsevol afirmacié en aquest
sentit hagi de st presa amb la maxima
prudéncia, sobictot en un context en
que cls moviments pendulars dels treba-
lTadors son cada vegada més extensos
Una possible forma de refinar Panalisi
tenint en compte aquesta circumstan-
cia, consistiria en la utilitzacio de les
unitats tenitorials  corresponents  als
mercats de treball locals, amb la qual
cosa sampliarien de forma considerable
cls casos en que I'ambit geogrific de re-
sidencia si que ¢s correspon amb el de
treball
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Les ciutats es mostren com els ambits territorials on conflueixen els treballadors més
qualificats, que busquen oportunitats laborals que s’ajustin als seus nivells educatius. Al seu
torn, aquesta concentracié de capital huma possibilita que les ciutats puguin atreure les activi-
tats més innovadores i crear ocupaci6 en aquests sectors. En aquest sentit, la clau de I'éxit a les
ciutats mitjanes i grans consisteix en la seva capacitat per atreure treballadors qualificats i per
formar-los, un factor imprescindible per a les empreses innovadores.

Mentre que les ciutats més grans s’estan especialitzant en activitats tecnologicament
més avancades (les quals no solament no semblen experimentar els efectes de les deseconomies
d’aglomeracio, siné que necessiten de la proximitat fisica de treballadors qualificats i activitats
similars), la resta d’activitats industrials experimenten els efectes negatius de I’aglomeracié in-
dustrial, i estan essent expulsades d’aquests nuclis centrals per situar-se en localitats de menor
dimensié, on poden gaudir d’unes infraestructures més adients a les seves necessitats i amb mol-
tes més facilitats per accedir al sol industrial, i també amb uns costos més reduits.

Una extensié futura d’aquest treball consisteix en I'analisi diferenciat de les pautes de lo-
calitzacié industrial en que es consideri la dimensi6 dels establiments creats, d’acord amb les di-
ferents dinamiques entorn a les decisions de localitzaci6 que tenen lloc en funcié de la dimensié
dels establiments entrants. En aquesta mateixa linia, considerem que I'estudi de les decisions
d’ampliacié d’establiments industrials pot aportar una major precisié al coneixement dels en-
torns urbans requerits per aquests establiments. De forma addicional, el paper de la unitat terri-
torial emprada és clau i, per tant, cal aprofundir en quin és I’ambit de treball més adient, que de
ben segur es tractara d’una area funcional i no administrativa. De tota manera, aquesta tria es-
tara condicionada per la disponibilitat de dades estadistiques, una circumstancia que no sempre
és possible.
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ANNEXOS

ANNEX 1
AGRUPACIO SECTORIAL SEGONS EL CONTINGUT TECNOLOGIC

SECTOR CNAE93 A DOS DIGITS CONTINGUT TECNOLOGIC
30,32i33 Alt
24,29,31,34i35 Mitja

10, 11,12, 13, 14, 15, 16, 17, 18, 19, 20, 21, 22, 23, 25, 26, 27, 28, 36, 37,401 41 Baix

ANNEX 2

CLASSIFICACIO SECTORIAL CNAE93 A DOS DIGITS

SECTOR DESCRIPCIO
10 Extracci6 i aglomeracié d’antracita, hulla, lignit i turba
11 Extraccié de crus de petroli i gas natural; activitats dels serveis relacionats amb les explotacions petroliferes i de gas,
excepte activitats de prospeccio
12 Extraccié de minerals d'urani i tori
13 Extraccié de minerals metal-lics
14 Extraccié de minerals no metal-lics ni energétics
15 Industria de productes alimentaris i begude
16 Industria del tabac
17 Industria textil
18 Indstria de la confeccié i de la pelleteria
19 Preparaci6, adobat i acabat del cuiro; fabricaci6 d’articles de marroquineria i viatge; articles d’ albarderia, talabarderia i sabateria
20 Induistria de la fusta i del suro, excepte mobles; cistelleria i esparteria
21 Indstria del paper
22 Edicié, arts grafiques i reproducci6 de suports gravats
23 Coqueria, refinat de petroli i tractament de combustibles nuclears
24 Industria quimica
25 Fabricacié de productes de cautxu i matéries plastiques
26 Fabricacié d’altres productes minerals no metal-lics
27 Metal-largia
28 Fabricacié de productes metal-lics, excepte maquinaria i equip
29 Industria de la construccié de maquinaria i equip mecanic
30 Fabricacié de maquines d'oficina i equips informatics
31 Fabricacié de maquinaria i material eléctric
32 Fabricacié de material electronic; fabricaci6 d’equips i aparells de radio, televisi6 i comunicacions
33 Fabricacié d’equips i d'instruments medicoquirtrgics, de precisi6, d"dptica i de rellotgeria
34 Fabricacié de vehicles de motor, remolcs i semiremolcs
35 Fabricacié d'altre material de transport
36 Fabricacié de mobles; altres indstries manufactureres
37 Reciclatge
40 Produccié i distribucié d'energia electrica, gas, vapor i aigua calenta
41 Caplaci6, depuracié i distribuci6 d’aigua
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